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Zai'_zqo:llzanie sprzedaza produktu dla Product Managera [szkolenie
online

O SZKOLENIU:

Zarzadzanie sprzedaza produktu dla Product Managera, to szkolenie online, podczas ktérego poznasz taktyk i nauczysz

sie korzysta¢ z narzedzi Product Managera wptywajacych na sprzedaz produktéw / grup produktowych.

CELE SZKOLENIA:

W czasie szkolenia z zarzadzania sprzedazg produktu dowiesz sie:

jak zaplanowac¢ sprzedaz, aby produkty realizowaty zatozone cele,

jak dostosowaé oferte do poszczegoélnych grup klientéw,

poznasz kalkulator cenowy Product Managera,

nauczysz sie jak budowa¢ &bdquo;koszyk&rdquo; klienta, aby zachowac rentowno$¢ produktu.

Szkolenie online poprowadzi Hanna Adamiak. Trener praktyk. Manager marketingu z ponad 20-sto letnim
doswiadczeniem zawodowym. Ekspert w zakresie product managementu, category managementu, wprowadzania
nowych produktéw na rynek, strategii dziatah marketingowych i sprzedazowych.

Szkolenie rekomendujemy product managerom, category managerom, kupcom, managerom sprzedazy.

Jak jest oceniane szkolenie online "Zarzadzanie sprzedazg produktu dla Product Managera"?

Bardzo dobrze zdajemy sobie sprawe, ze opinie osob, ktére braty udziat w szkoleniu ufatwiajg podjecie decyzji o
uczestnictwie. Zapraszamy do zapoznania si¢ z ocenami i opiniami uczestnikow szkolenia przeprowadzonego w dniu 14
lipca. Srednia ocen wyniosta 4,92 na 5,00 mozliwg. Uczestnicy szkolenia online z zarzadzania sprzedazg produktu m.in.
tak uzasadniali ocene:

"Duzo przyktadow i interesujgcych informacji"™"Trener posiada wiedze i doswiadczenie, ktére przekazuje w prosty i

przejrzysty sposob.""Przykfad i ¢wiczenie do rozwigzania."

Szczegoty w informacji zwrotnej "E-szkolenie z zarzgdzania sprzedazg produktu dla Product Manageréw".

PROGRAM SZKOLENIA:

Plan sprzedazy dla Product Managera.

Dobranie strategii i taktyk do poszczegolnych grup klientow.

Kalkulator Product managera, rentownos$¢ produktéw / grup produktowych / klienta.
Case studies.
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Budowanie ceny - fragment szkolenia online "Zarzadzanie sprzedazg produktu dla Product Managera"
Zapraszamy do obejrzenia krotkiego fragmentu e-szkolenia z zarzadzania sprzedazg produktu. WybraliSmy czes¢
dotyczacg budowania ceny produktu. W trosce o prawa do zachowania wizerunku z nagrania usunieto wizerunek,

wypowiedzi i zapis czatu uczestnikdéw szkolenia.

Cena szkolenia online na zgdanie "1 na 1"

440 zt netto + 23% VAT. Nie odpowiadajg Ci terminy szkolenia online? Zamoéw szkolenie online / webinar tylko dla
Siebie w wygodnym terminie. Aby zamowic i uzgodni¢ termin napisz do nas bok@bonavigator.pl lub zadzwon - 22 877
38 43 GSM 784 010 774.

Poznaj rowniez pozostate szkolenia dla Product Manageréw

Analiza rynku dla Product Managera [szkolenie online]

Podczas szkolenia online "Analiza rynku dla Product Managera" poznasz kluczowe aspekty rynkowe, jakie nalezy
przeanalizowa¢ , aby skutecznie zarzadza¢ produktem / grupg produktéw oraz przygotowac i wdraza¢ skuteczne

strategie produktowe. wiecej

Proces projektowania i wdrazania nowego produktu [szkolenie online]

Jak w czasie kryzysu i po nim sprawnie i skutecznie wprowadzi¢ produkt na rynek? To pytanie, przed ktérym stang
managerowie marketingu. Jak zmienig sie oczekiwania i potrzeby konsumentéw i klientow? Co zadecyduje o sukcesie

nowego produktu? wiecej

Strategie cenowe i zarzgdzanie ceng w zarzgdzaniu produktem [szkolenie online]

Dobor wiasciwej strategii cenowej dla produktu i profesjonalne zarzadzanie jego ceng jest jedna z kluczowych
kompetencji product managera. Wiedza i umiejetnosci nabyte podczas szkolenia online "Strategie cenowe i zarzgdzanie
ceng w zarzadzaniu produktem" pozwolg Ci dobraé odpowiednia strategie cenowg dla produktu (grupy produktowej),
ktorg zarzgdzasz. wiecej

PRODUCT MANAGEMENT (Zarzgdzanie produktem). Szkolenie dla Product Manageréw
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[Kompleksowy dwudniowy warsztat realizowany stacjonarnie.] Kompetencje Product Managera zarzadzajacego
produktem sg kluczowe dla realizacji zadan i celdw stawianych przed dziatami marketingu. Szkolenie "Product
Management (Zarzgdzanie produktem). Szkolenie dla Product Manageréw" dostarcza managerom i specjalistom
marketingu kompleksowej wiedzy i rozwija umiejetnosci niezbedne do profesjonalnego zarzadzania produktem w
warunkach zmieniajgcego sie i konkurencyjnego rynku. wiecej

Technologie szkolenh online dostarcza clickmeeting.com. Nasz profil eszkolenia.clickmeeting.com

Szkolenie online "Zarzgdzanie sprzedaza produktu dla Product Managera" poprowadzi

TRENER:

Hanna Adamiak

Trener praktyk biznesu. Manager marketingu z ponad 20-letnim doswiadczeniem zawodowym. Ekspert w zakresie
product managementu, category managementu, wprowadzania nowych produktéw na rynek, strategii dziatan
marketingowych i sprzedazowych.

Na poczatku kariery zawodowej (1998) zwigzana z JT| Polska i MarketShare. W latach 2001 - 2008 pracowata w
Hiestand Polska (aktualnie ARYZTA) poczatkowo jako Kierownik Dziatu Obstugi Klienta, nastepnie jako p.o. Dyrektora
Marketingu i Channel Managera. Ostatecznie w latach 2006 - 2008 &nbsp;jako &nbsp;Dyrektor Marketingu odpowiadata
&nbsp;za przygotowanie i wdrozenie strategii marketingowej , rozwijanie i wdrazanie programéw z zakresu Category
Management dla klientéw B2B, rozwdj portfolio produktéw, kalkulacje cen, P&amp;L dziatan oraz budzet marketingowy.
&nbsp;

Z sukcesem prowadzita projekt wprowadzania na rynek polski Wild Bean Cafe wraz z BP Polska w zakresie kategorii
przekasek, wdrozyta programy promocyjno-sprzedazowe&nbsp; z klientami sieciowymi, ktére przyniosty wzrosty na
poziomie 40% sprzedazy .

Odpowiadata za catos¢ dziatan marketingowych&nbsp; dla sieci wtasnej Flerynka. Z powodzeniem wspotpracowata z
klientami w Europie, Azji i Oceani w zakresie rozwoju nowych produktéw, prezentacjach, szkoleniach. Aktywnie
uczestniczyta w projektach cross marketingowych w ramach zespotu miedzynarodowego.

W latach 2008 - 2010 Project Manager w JT| Polska odpowiadat za projekty zwigzane z wizerunkiem marki. Z sukcesem
zajmowata sie budowaniem dystrybucji i sprzedazy marek znajdujacych sie w portfolio firmy.

Od 2010 do 2015 roku Business Project Manager i konsultant polskich przedsiebiorstw w zakresie przygotowania
biznesplanéw, strategii marketingowych i sprzedazowych, budowania kanatéw dystrybucji, wprowadzania nowych
produktéw na rynek (new product development), brandingu.

W latach 2015 - 2018 pracowata w Eurocash S.A. jako Senior Category Manager (2015-2016) zarzadzajgcy kategoriami
dla Delikatesow Centrum, odpowiadata za prace podlegtego zespotu, analize rynku, zarzadzanie i negocjacje z
dostawcami. Na stanowisku Project Managera (2016-2018) zajmowata sie rozwojem nowego konceptu dla kategorii
sieci sklepow. Odpowiadata za stworzenie modelu biznesowego dla kategorii produktow $wiezych w Delikatesach
Centrum (warto$¢ kategorii&nbsp; ok. 250 min), rozwéj nowych produktéw, P&amp;L projektu, &nbsp;negocjacje z
dostawcami.

W swojej karierze efektywnie tworzyta i wprowadzata strategie i plany marketingowe, rozwijata i wprowadzata produkty
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na rynek, budowata kanaty sprzedazy, byta odpowiedzialna za wspotprace z miedzynarodowymi klientami sieciowymi.

Swoje szkolenia prowadzi rowniez w jezyku angielskim.
Absolwenta Warszawskiej Szkoty Biznesu (Zarzadzanie i Marketing) oraz Szkoty Trenerskiej grupy SET. Trener

wspotpracujgcy B&amp;O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa.
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