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Strategie category management [szkolenie online]

O SZKOLENIU:

Strategie category management, to szkolenie online, podczas ktérego przygotujemy Cie do zbudowania strategii
zarzadzania kategorig produktéw. Podczas szkolenia nasz trener praktyk odpowie na kluczowe z punktu widzenia
category managera pytania. Kategoria produktéw - jak jg zdefiniowaé? Jakie produkty dobra¢ do poszczegdinych
kategorii? Jaka role powinna petni¢ kategoria? | jak nig skutecznie zarzadzac¢?

CELE SZKOLENIA:

W czasie szkolenia online "Strategie category management" dowiesz sie:

jakie sg strategie budowania i role kategorii,

poznasz, jak przebiega proces decyzyjny klienta,

zobaczysz czym sie rozni category management w sklepie od category management firmy produkcyjnej,
nauczysz sie jakie taktyki dobiera¢, aby skutecznie zarzgdzac¢ kategoriami.

Szkolenie online poprowadzi Hanna Adamiak. Trener praktyk. Manager marketingu z ponad 20-sto letnim
doswiadczeniem zawodowym. Ekspert w zakresie product managementu, category managementu, wprowadzania
nowych produktéw na rynek, strategii dziatan marketingowych i sprzedazowych.

Szkolenie ze strategii category management jest przeznaczone dla category manageréw, kupcow, product manageréw,

managerow i specjalistéw sprzedazy.

PROGRAM SZKOLENIA:

Czym jest kategoria i jakie role petni?

Jak dobrac strategie dla kategorii, aby skutecznie nig zarzadzac¢?
Kim jest nasz klient i czego oczekuje?

Taktyki kategorii - jak je wybra¢ i wprowadzi¢, aby skutecznie dziata¢.

Opinie i oceny uczestnikdéw szkolenia online "Strategie category management”

Zapraszamy do zapoznania sie z opiniami uczestnikow ostatniej edycji eszkolenia "Strategie category management”.
Srednia ocen 5,00 na 5,00 mozliwa. Szczegdty w informaciji zwrotnej "Strategie category management”

Cena szkolenia online na zgdanie "1 na 1"

440 zt netto + 23% VAT. Zamoéw szkolenie online / webinar tylko dla Siebie w wygodnym terminie. Aby zamowi€ i
uzgodni¢ termin napisz do nas bok@bonavigator.pl lub zadzwon - 22 877 38 43 GSM 784 010 774.

Technologie dostarcza clickmeeting.com. Nasz profil eszkolenia.clickmeeting.com
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Szkolenie online "Strategie category management" poprowadzi

TRENER:

Hanna Adamiak

Trener praktyk biznesu. Manager marketingu z ponad 20-letnim doswiadczeniem zawodowym. Ekspert w zakresie
product managementu, category managementu, wprowadzania nowych produktow na rynek, strategii dziatan
marketingowych i sprzedazowych.

Na poczatku kariery zawodowej (1998) zwigzana z JTI Polska i MarketShare. W latach 2001 - 2008 pracowata w
Hiestand Polska (aktualnie ARYZTA) poczatkowo jako Kierownik Dziatu Obstugi Klienta, nastepnie jako p.o. Dyrektora
Marketingu i Channel Managera. Ostatecznie w latach 2006 - 2008 &nbsp;jako &nbsp;Dyrektor Marketingu odpowiadata
&nbsp;za przygotowanie i wdrozenie strategii marketingowej , rozwijanie i wdrazanie programéw z zakresu Category
Management dla klientéw B2B, rozwdj portfolio produktéw, kalkulacje cen, P&amp;L dziatan oraz budzet marketingowy.
&nbsp;

Z sukcesem prowadzita projekt wprowadzania na rynek polski Wild Bean Cafe wraz z BP Polska w zakresie kategorii
przekasek, wdrozyta programy promocyjno-sprzedazowe&nbsp; z klientami sieciowymi, ktore przyniosty wzrosty na
poziomie 40% sprzedazy .

Odpowiadata za catos¢ dziatan marketingowych&nbsp; dla sieci wtasnej Flerynka. Z powodzeniem wspétpracowata z
klientami w Europie, Azji i Oceani w zakresie rozwoju nowych produktéw, prezentacjach, szkoleniach. Aktywnie
uczestniczyta w projektach cross marketingowych w ramach zespotu miedzynarodowego.

W latach 2008 - 2010 Project Manager w JTI Polska odpowiadat za projekty zwigzane z wizerunkiem marki. Z sukcesem
zajmowata sie budowaniem dystrybucji i sprzedazy marek znajdujacych sie w portfolio firmy.

Od 2010 do 2015 roku Business Project Manager i konsultant polskich przedsiebiorstw w zakresie przygotowania
biznesplanéw, strategii marketingowych i sprzedazowych, budowania kanatéw dystrybucji, wprowadzania nowych
produktéw na rynek (new product development), brandingu.

W latach 2015 - 2018 pracowata w Eurocash S.A. jako Senior Category Manager (2015-2016) zarzadzajacy kategoriami
dla Delikatesow Centrum, odpowiadata za prace podlegtego zespotu, analize rynku, zarzadzanie i negocjacje z
dostawcami. Na stanowisku Project Managera (2016-2018) zajmowata sie rozwojem nowego konceptu dla kategorii
sieci sklepow. Odpowiadata za stworzenie modelu biznesowego dla kategorii produktéw $wiezych w Delikatesach
Centrum (warto$¢ kategorii&nbsp; ok. 250 min), rozwéj nowych produktéw, P&amp;L projektu, &nbsp;negocjacje z
dostawcami.

W swojej karierze efektywnie tworzyta i wprowadzata strategie i plany marketingowe, rozwijata i wprowadzata produkty
na rynek, budowata kanaty sprzedazy, byta odpowiedzialna za wspotprace z miedzynarodowymi klientami sieciowymi.
Swoje szkolenia prowadzi réwniez w jezyku angielskim.

Absolwenta Warszawskiej Szkoty Biznesu (Zarzadzanie i Marketing) oraz Szkoly Trenerskiej grupy SET. Trener
wspotpracujgcy B&amp;O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa.
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