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FINALIZACJA SPRZEDAZY. Szkolenie z technik zamykania sprzedazy

O SZKOLENIU:

Chcesz zamienia¢ kazdg rozmowe sprzedazowg w sukces? Szkolenie z finalizacji sprzedazy (technik zamykania
sprzedazy) da Ci wszystko, czego potrzebujesz, by osiggac¢ lepsze wyniki i budowac lojalnos¢ klientow. Zyskasz
umiejetno$¢ tworzenia zaufania, ktére sprawi, ze klienci bedg widzie¢ w Tobie partnera, a nie tylko sprzedawce. Dzieki
temu otworzysz sobie drzwi do wigkszej liczby transakciji.

Nauczysz sie zauwazaé momenty, kiedy klient jest gotowy do zakupu - to klucz do skutecznego zamykania sprzedazy.
Zamiast zgadywac, bedziesz dziata¢ pewnie i precyzyjnie, co przetozy sie na wiecej sfinalizowanych deal-6w. Obiekcje?
Zamienisz je w okazje, by przekonac klienta i wzmocni¢ swojg pozycje w negocjacjach.

Zaczniesz inspirowac klientow do szybszych decyzji, tworzac poczucie pilnosci, ktére skioni ich do dziatania tu i teraz.
Twoja pewnos$¢ siebie w procesie sprzedazy wzrosnie, co nie tylko utatwi Ci rozmowy, ale tez zbuduje trwate relacje z
klientami. A to wszystko dzieki praktycznym narzedziom i strategiom, ktére od razu wykorzystasz w swojej pracy, widzac
realny wzrost skutecznosci.

To nie jest zwykle szkolenie - to inwestycja, ktéra szybko przyniesie Ci zwrot w postaci wyzszych wynikdéw

sprzedazowych i wiekszych zyskéw. Przekona;j sie, jak wiele mozesz zyskad!

CELE SZKOLENIA:

Naszym nadrzednym celem jest, abys$ po tym szkoleniu stat sie mistrzem w zamykaniu sprzedazy i budowaniu trwatych
relacji z klientami. Wierzymy, ze sprzedaz to nie tylko transakcje, ale przede wszystkim budowanie mostow zaufania i
wzajemnego zrozumienia. Dlatego skupimy sie na tym, jak skutecznie taczy¢ techniki sprzedazowe z budowaniem
autentycznych relaciji.

W trakcie szkolenia Finalizacja Sprzedazy dowiesz sie:

Jak stworzy¢ fundament zaufania, ktéry otworzy drzwi do sukcesu w sprzedazy.

Jak rozpoznaé ukryte sygnaty, Swiadczace o gotowosci klienta do zakupu.

Jak wykorzystac techniki finalizacji sprzedazy, by zamykac¢ transakcje z lekkoscig i pewnoscig siebie.
Jak zamieni¢ obiekcje klienta w szanse na pogtebienie relacji i domkniecie sprzedazy.

Jak stworzy¢ atmosfere, w ktérej klient poczuje naturalng potrzebe natychmiastowego dziatania.

Nauczysz sie:

Ptynnie i naturalnie stosowac¢ techniki zamykania sprzedazy, by proces finalizacji stat sie Twojg druga natura.
Wykorzystywacé psychologie perswazji w etyczny i skuteczny sposéb, by inspirowaé klientéw do pozytywnych decyzji.
Projektowaé strategie sprzedazy, ktére nie tylko przynoszg natychmiastowe rezultaty, ale budujg dtugoterminowag
warto$¢ dla Twojej firmy.

B&O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa Sp. z o.o.
ul. Kopijnikéw 67C 03-274 Warszawa, tel. 22 877 38 43/44/47
email:-bok@bonavigator.pl www.bonavigator.pl

NIP:527-24-12-682 KRS:0000171497
Zarejestrowana w Sgdzie Rejonowym dla m.st Warszawy w Warszawie XlIl wydziat Gospodarczy KRS



ABY WZIAC UDZIAt W SZKOLENIU WYPELNIONE, :
PODPISANE I OPIECZETOWANE ZGLOSZENIE 000,
PRZESLIJ SKANEM NA ADRES bok@bonavigator.pl BAONAVIGATOR

Firma Szkoleniowa

Poznasz:

Glebsze przyczyny wahania klientéw i sposoby na ich przezwyciezenie.
Zaawansowane metody rozpoznawania, kiedy klient jest gotowy do podjecia decyzji.
Sprawdzone sposoby na budowanie relacji, ktére zamieniajg jednorazowych klientéw w lojalnych ambasadoréw Twojej

marki.

To szkolenie z zamykania sprzedazy to inwestycja, ktéra szybko sie zwrdci, otwierajgc przed Tobg nowe mozliwosci i
perspektywy. Niezaleznie od tego, czy Twoim celem jest doskonalenie technik finalizacji sprzedazy, czy po prostu
chcesz, by zamykanie sprzedazy przychodzito Ci z wiekszg fatwoscia, to szkolenie dostarczy Ci wiedzy i umiejetnosci,
ktére realnie wpltyng na Twoje wyniki.

Pamietaj, ze prawdziwa sprzedaz to nie tylko transakcja, ale przede wszystkim budowanie relacji i zaufania. To
finalizacja sprzedazy w najlepszym wydaniu, gdzie obie strony czujg sie wygrane.

KORZYSCI ZE SZKOLENIA "Finalizacja Sprzedazy. Szkolenie z technik zamykanie sprzedazy":

Szkolenie Finalizacja Sprzedazy to inwestycja, ktoéra przyniesie Ci wymierne korzys$ci w postaci trwatego wzrostu
efektywnosci sprzedazowej. Zdobedziesz praktyczne umiejetnosci, ktére pozwolg Ci z fatwoscig przeksztaltcac

potencjalnych klientéw w lojalnych nabywcow.

Twoi klienci bedg podejmowac decyzje szybciej, dzieki umiejetnosci tworzenia poczucia pilnosci.

Zbudujesz przewage konkurencyjna, dzieki poznanym na szkoleniu technikom zamykania sprzedazy.

Osiagniesz wyzsze wyniki sprzedazowe, dzieki umiejetnosci skutecznego radzenia sobie z obiekcjami klientéw.
Zwiekszysz swojg pewnos¢ siebie w procesie sprzedazy, co przetozy sie na wiekszg liczbe zamykanych transakc;ji.
Zdobedziesz umiejetnos¢ budowania trwatych relacji z klientami, co zapewni Ci ich lojalno$¢.

Poznasz psychologiczne mechanizmy, kitére wplywajg na decyzje zakupowe klientéw, co pozwoli Ci na bardziej
efektywne dopasowanie oferty.

Otrzymasz praktyczne narzedzia i strategie, ktére od razu bedziesz moégt wdrozy¢ w swojej pracy.

Poznasz techniki finalizacji sprzedazy, stosowane przez najlepszych handlowcéw w branzy.

To szkolenie z zamykania sprzedazy to inwestycja w Twoj rozwdj, ktéra przyniesie Ci wymierne korzy$ci zarébwno w
krétkiej, jak i dtugiej perspektywie. Niezaleznie od Twojego doswiadczenia, to szkolenie wyposazy Cie w wiedze i
umiejetnosci, ktére pozwolg Ci osiagna¢ mistrzostwo w finalizacji sprzedazy.

Podsumowujac, to kompleksowe szkolenie z finalizacji sprzedazy to klucz do trwatego wzrostu Twojej efektywnosci
sprzedazowej. Od budowania relacji z klientami, przez skuteczne zamykanie sprzedazy, az po tworzenie dtugotrwatej
wartosci - to szkolenie to pewny krok w kierunku Twojego sukcesu zawodowego i finansowego.

FINALIZACJA SPRZEDAZY. Szkolenie z technik zamykania sprzedazy polecamy:

Szkolenie z finalizacji sprzedazy zostato stworzone z myslg o osobach, ktére chcg doskonali¢ swoje umiejetnosci w
zamykaniu transakcji i budowaniu dtugotrwatych relacji z klientami. Jego celem jest dostarczenie praktycznych narzedzi,

ktére zwiekszg skutecznosé sprzedazy, niezaleznie od poziomu doswiadczenia czy branzy. Szkolenie jest szczegdlnie

B&O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa Sp. z o.o.
ul. Kopijnikéw 67C 03-274 Warszawa, tel. 22 877 38 43/44/47
email:-bok@bonavigator.pl www.bonavigator.pl

NIP:527-24-12-682 KRS:0000171497
Zarejestrowana w Sgdzie Rejonowym dla m.st Warszawy w Warszawie XlIl wydziat Gospodarczy KRS



ABY WZIAC UDZIAt W SZKOLENIU WYPELNIONE, :
PODPISANE I OPIECZETOWANE ZGLOSZENIE 000,
PRZESLIJ SKANEM NA ADRES bok@bonavigator.pl BAONAVIGATOR

Firma Szkoleniowa

przydatne dla nastepujacych stanowisk i zawodéw:

Handlowcy i przedstawiciele handlowi, ktérzy na co dzieh zajmujg sie pozyskiwaniem klientéw,
Menedzerowie sprzedazy, odpowiedzialni za wyniki zespotéw sprzedazowych,

Pracownicy dziatéw obstugi klienta, wspierajacy procesy posprzedazowe,

Przedsiebiorcy i wtasciciele firm, chcacy zwiekszy¢ przychody swoich biznesow,

Freelancerzy oferujacy ustugi, poszukujacy skutecznych metod finalizacji sprzedazy,

Specjalisci ds. marketingu i promocji, taczacy dziatania marketingowe z zamykaniem sprzedazy,

Podsumowujac, to szkolenie z zamykania sprzedazy jest idealne dla kazdego, kto pragnie poprawi¢ swoje wyniki
sprzedazowe i wzmocnic¢ relacje z klientami. Dostarcza ono konkretnych strategii, ktére przektadajg sie na realny sukces

w finalizacji sprzedazy.

PROGRAM SZKOLENIA:
1. FUNDAMENTY SPRZEDAZY - BUDOWANIE RELACJI, KTORE SPRZEDAJA

Jak stworzy¢ atmosfere zaufania i zrozumienia, ktéra otwiera drzwi do skutecznej sprzedazy.
Techniki aktywnego stuchania, ktére pozwalajg odkry¢ ukryte potrzeby klienta.
Jak zbudowac¢ silng wiez z klientem, ktéra przetrwa prébe czasu.

2. PSYCHOLOGIA DECYZJI ZAKUPOWYCH KLIENTA - ZROZUMIEC ZNACZY SPRZEDAC

Zrédta braku decyzji: jak rozpoznaé i wyeliminowaé wewnetrzne bariery klienta.
Jak wykorzystaé psychologie perswazji, aby wpltyngé na decyzje klienta.
Techniki rozpoznawania sygnatéw gotowosci do zakupu, ktére pozwalajg dziata¢ w odpowiednim momencie.

3. TECHNIKI ZAMYKANIA (FINALIZACJI) SPRZEDAZY. PRZEKSZTALC "MOZE" W "TAK"

Technika "domkniecia prébnego" - jak delikatnie sprawdzi¢ gotowos¢ klienta do zakupu.
Technika "alternatywy" - jak da¢ klientowi poczucie wyboru, jednoczesnie kierujgc go do zakupu.
Technika "podsumowania korzysci” - jak przypomnie¢ klientowi o wartosci oferty i sktoni¢ go do dziatania.

Technika "pytania o decyzje" - jak z pewnoscig siebie poprosic¢ klienta o podjecie decyzji.
4. MISTRZ OBIEKCJI. JAK ZAMIENIC "NIE" KLIENTA W "TAK"
Identyfikacja typowych obiekcji i watpliwosci klientéw.

Techniki neutralizacji obiekcji, ktére budujg zaufanie i przekonuja.

Udzielanie przekonujacych odpowiedzi, ktére rozwiewajg watpliwosci klientéw.
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5. TWORZENIE POCZUCIA PILNOSCI. DZIAtAJ TERAZ, ZYSKAJ NATYCHMIAST

Jak wykorzystac ograniczenia czasowe i ilosciowe, aby zmotywowac klientéw do szybkiego dziatania.
Techniki tworzenia poczucia ekskluzywnosci, ktére sprawiajg, ze oferta staje sie jeszcze bardziej atrakcyjna.
Jak podkresli¢ korzysci ptynace z natychmiastowego zakupu, aby klient nie zwlekat z decyzja.

6. PLAN DZIALAN PO SZKOLENIU. WDROZENIE W PRAKTYCE

Ustalenie celéw indywidualnych i zespotowych.

Opracowanie strategii wdrozenia poznanych technik.

Zapraszamy na "Finalizacja Sprzedazy. Szkolenie z technik zamykanie sprzedazy"

TRENER:
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