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ZARZADZANIE DOSTAWCAMI. Szkolenie dla Dziatu Zakupow

O SZKOLENIU:

Szkolenie z zarzadzania dostawcami przygotowalismy z myslg o wszystkich menedzerach, specjalistach, pracownikach,
ktérzy chca rozwing¢ swoje umiejetnosci i kompetencje zwigzane z zarzgdzaniem zakupami. Istotnym elementem pracy
kazdego dziatu zakupdw sg kontakty z dostawcami, ktére powinny by¢ prowadzone z sposdb profesjonalny i
przynoszacy korzysci w postaci zdrowej i dtugofalowej wspétpracy.

CELE SZKOLENIA:

Celem szkolenia "Zarzadzanie Dostawcami. Szkolenie dla Dziatu Zakupow" jest przygotowanie menedzerow i
specjalistéw odpowiedzialnych za proces zakupow do profesjonalnego zarzadzania dostawcami produktow i ustug.
Biorac udziat w szkoleniu "Zarzgdzanie dostawcami. Szkolenie dla dziatu zakupéw":

Nauczysz sie tworzy¢ i realizowaé strategie wspotpracy z dostawcami.

Poznasz zasady rzadzace relacjami Kupiec - Dostawca.

Przeéwiczysz, pod okiem Trenera, techniki kupieckie umozliwiajgce realizacje celéw zakupowych.
Dowiesz sie jakie sg techniki motywowania dostawcow.

Nauczysz sie postepowacé w trudnych sytuacjach z dostawcami.
Jak jest oceniany trener i szkolenie "Zarzgdzanie Dostawcami. Szkolenie dla Dziatu Zakupow"?

Szkolenie prowadzit Pan Marcin Mielniczuk - trener firmy B&amp;O Navigator. [...] wykazat sie profesjonalizmem oraz

ogromng znajomoscig tematu szkolenia, a uczestniczki szkolenia ocenity je wysoko.

Petng tresci referencji dotyczacych szkolenia i trenera znajdziesz tutaj.

Referencje od Amica SA - szkolenie "Zarzadzanie dostawcami z elementami zarzgdzania zakupami”

Grupa bardzo wysoko ocenita takze kazdy z badanych aspektow, takich jak: przekazywane wiadomosci, przygotowanie

trenera do zaje¢, sposob prowadzenia warsztatéw oraz materiaty wykorzystywane podczas kursu.

Przeczytaj petng tres¢ referencji "AMICA S.A. Projekt szkoleniowy dla dziatu zakupéw".
3 wygodne formy realizacji szkolenia "Zarzadzanie dostawcami. Szkolenie dla dziatu zakupéw"

Woybierz najbardziej odpowiednig dla siebie forme udziatu w szkoleniu z zarzadzania dostawcami.

Udziat w szkoleniu otwartym. Rozwigzanie rekomendowane dla uczestnikow indywidualnych lub matych grup 2/3 osoby.
Terminy, miejsca i cene znajdziesz z prawej strony.

Szkolenie zamkniete dla dziatu zakupéw Twojej firmy. Rozwigzanie rekomendowane dla grup 4/5 - 12 os6b. Termin,
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miejsce szkolenia sg uzgadnianie z klientem. Korzyscig jest to, ze szkolenie jest prowadzone wg. dedykowanego
programu uwzgledniajace potrzeby szkoleniowe i specyfike funkcjonowania przedsiebiorstwa klienta.
Szkolenie online. Dedykowane e-szkolenie dla kupcow, specjalistdw ds. zakupdw, managerow zakupowych Twojej

firmy.

PROGRAM SZKOLENIA:
1. ZARZADZANIE DOSTAWCAMI POPRZEZ ORGANIZACJE PRACY

Metody tworzenia baz danych o dostawcach

System okresowej oceny dostawcow

2. STRATEGIA WOBEC DOSTAWCOW

Tworzenie strategii zarzadzania dostawcag
Zarzadzanie dostawcag poprzez wiasne cele

Modelowanie strategii w trakcie trwania wspotpracy

3. TWORZENIE RELACJI Z NOWYM DOSTAWCA

Metody poszukiwania nowego dostawcy
Kryteria oceny nowego dostawcy
Tworzenie planu strategicznego dla nowego dostawcy

Jak osiggac cele poczagtkowe w trakcie nawigzania wspotpracy

4. BUDOWANIE PIERWSZEGO KONTAKTU

Zasady etykiety podczas pierwszego kontaktu z dostawca

Metody zarzgdzania atmosferg rozmow

Komunikacja niewerbalna i jej rola w trakcie pierwszego kontaktu z kontrahentem

5. TECHNIKI WSPIERAJACE OSIAGNIECIE CELOW NA POCZATKU RELACJI HANDLOWEJ

Techniki perswazyjne stosowane w trakcie kreowania modelu relacji z dostawca
Techniki negocjacyjne pomagajace osiggniecie celéw w pierwszym etapie wspotpracy z nowym dostawcag

6. SWIADOME BUDOWANIE RELACJI Z DOSTAWCA

Metody tworzenia relacji utatwiajgcej zarzadzanie dostawcag w oparciu o wiasne cele
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Techniki modelowania relacji

7. ZARZADZANIE DOSTAWCA POPRZEZ WEASCIWA KOMUNIKACJE

Wptyw cech osobowosciowych na przebieg relacji z dostawcag - jak zdobywac informacje o kontrahencie , jak je
wykorzystywag, jak sie broni¢ przed prébg manipulacji

Techniki perswazyjne wspierajgce nasze dziatania

Perswazyjne konstrukcje lingwistyczne torujace droge do celu

8. ASERTYWNOSC

Poziom Twojej asertywnosci - informacja zwrotna dla Ciebie
Wzory asertywnych zachowanh utatwiajgcych zarzadzanie dostawca
Jak wykorzysta¢ asertywnosé w codziennej pracy

9. TECHNIKI | NARZEDZIA DO MOTYWOWANIA DOSTAWCOW

Techniki perswazyjne wykorzystywane do motywowania dostawcéw
Jak tworzy¢ i wdrazaé narzedzia motywujace dostawcéw
Strategiczne zarzgdzanie budzetem zakupowym

10. TRUDNE SYTUACJE W TRAKCIE WSPOLPRACY Z DOSTAWCA

Metody zarzadzania relacjg z trudnym dostawcg,
Jak rozwiazywac konflikty

Jak umiejetnie zakonczy¢ wspotprace z dostawcag

Szkolenie "Zarzadzanie dostawcami. Szkolenie dla dziatu zakupéw" poprowadzi

TRENER:
Marcin Mielniczuk

Trener praktyk. Ekspert w zakresie zarzadzania zakupami, dostawcami, negocjacji kupieckich i wspotpracy z sieciami
handlowymi. Specjalista w zakresie tworzenia zespotdw zakupowych, budowania sieci dostawcéw, kreowania
skutecznej polityki asortymentowej. Praktyk posiadajacy doswiadczenie w tworzeniu procesow zakupowych, redukcji
kosztéw, kategoryzacji i zarzadzania asortymentem. Posiada ponad 20- letnie doswiadczenie zawodowe w obszarze
zakupow.

W latach 2006 - 2009 zwigzany byt z Emperia Holding S.A. poczatkowo jako Asystent ds. Zakupéw w Eldorado S.A.

zarzadzat grupami asortymentowymi w hurtowniach typu cash&amp;carry, nadzorowat dystrybucje produktéw do sieci
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sklepéw Stokrotka, negocjowat warunki handlowe i ceny zakupu. Nastepnie jako Regionalny Manager Zakupu w
Stokrotce odpowiedzialny byt za zakupy dla wskazywanych grup asortymentowych. Zajmowat sie ksztattowaniem
polityki asortymentowej, doborem dostawcédw regionalnych i ogélnopolskich oraz prowadzeniem negocjacji handlowych.
W latach 2009 - 2011 pracowat na stanowiskach menedzerskich w firmach polskich (Fantasy Park) i niemieckich (SMF
Germany GmbH Group / SMF Poland).

Od 2011 zwigzany jest z Maxima Grupe . Poczatkowo jako Kupiec w Aldik Nova Sp. z 0.0. zarzgdzat politykg zakupu i
sprzedazy. Odpowiedzialny byt za prowadzenie negocjacji zakupowych, wybdér dostawcéw, tworzenie oferty
asortymentowej. Do jego obowigzkéw nalezato réwniez ustalanie warunkéw umoéw z dostawcami i egzekwowanie
warunkéw wspodtpracy. Od 2014 roku Kierownik Dziatu Zakupéw Produktéw Swiezych w Aldik Nova Sp. z o.o.
odpowiedzialny byt min. za stworzenie i rozwdj dziatu, koordynacje jego pracy, wyznaczanie celéw, realizacje polityki
zakupowej i sprzedazowej, ksztattowanie oferty asortymentowej, negocjowanie warunkéw handlowych, inicjowanie akcji
marketingowych wspierajgcych sprzedaz.

Od 2018 roku Kierownik Dziatu Zakupow Dziatu Zakupow Produktéw Spozywczych Trwatych, Chemii, Kosmetykow i
Non-Food w Aldik Nova Sp. z 0.0. odpowiedzialny byt za zarzadzanie dziatem, planowanie i wdrazanie strategii rozwoju
grup asortymentowych, optymalizacje proceséw zakupowych, sprzedazowych i ekspozycyjnych. Nadzorowat oraz brat
czynny udziat w kluczowych projektach handlowych spéfki.

Nastepnie International Purchasing Manager w Maxima International Sourcing odpowiedzialny jest za wsparcie
proceséw zakupowych dla spétek grupy Maxima w Polsce, Litwie, totwie, Estonii i Butgarii. Do jego zadan nalezy
negocjowanie strategicznych kontraktéw, tworzenie potaczen biznesowych i transfer rozwigzan wewnatrz grupy,
wspottworzenie produktéw marki wiasnej, dobér dostawcow, optymalizacja kosztéw zakupowych.

Od 2022 zwigzany z eZebra.pl jak Dyrektor e-Commerce odpowiedzialny za obszar zakupéw, sprzedazy, marketingu,
rynkéw zagranicznych i dziat analiz. Odpowiedzialny za obszar biznesowy w organizacji, optymalizacje procesow i
dziatan prowadzacych do poprawy wynikéw. Nastepnie od 2024 roku Dyrektor Handlowy odpowiada za zakupy i
sprzedaz. Koncentruje sie prowadzeniu na catosciowej polityki handlowej i asortymentowe;.

Absolwent Uniwersytetu Marii Curie Skiodowskiej w Lublinie i studiow podyplomowych na Katolickim Uniwersytecie
Lubelskim. Trener wspotpracujacy B&amp;O NAVIGATOR.

Referencje p. Marcina Mielniczuka

Lear Corporation Poland Il Sp. z o.0.

W dniach 14-15 lipca 2017r., w naszej firmie zostato przeprowadzone przez firme B&amp;O Navigator. Szkolenie z
zakresu zarzadzania dostawcami zostato zrealizowane dla 9 os6b w formie warsztatéw.Szkolenie prowadzit Pan Marcin
Mielniczuk - trener firmy B&amp;O Navigator. Instruktor wykazat sie profesjonalizmem oraz ogromna znajomosciag

tematu szkolenia, a uczestniczki szkolenia ocenity je wysoko. Czytaj dalej
AMICA S.A. Projekt szkoleniowy dla dziatu zakupow
Wszystkie warsztaty organizowane przez B&amp;O NAVIGATOR i prowadzone przez trenera Pana Marcina

Mielniczuka odbyty sie w terminie oraz zostaty przeprowadzone w sposdb bardzo profesjonalny, zaréwno pod wzgledem

organizacyjnym jak i merytorycznym. Wyniki badan satysfakcji, przeprowadzone po kazdym z etapéw, jednogtosnie
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wskazywaly na petne zaspokojenie oczekiwan uczestnikédw. Grupa bardzo wysoko ocenita takze kazdy z badanych
aspektéw, takich jak: przekazywane wiadomosci, przygotowanie trenera do zaje¢, sposdb prowadzenia warsztatow oraz
materiaty wykorzystywane podczas kursu. Czytaj dalej

Szkolenie otwarte Zarzgdzanie zakupami z elementami negocjacji zakupowych - ocena 4,85 (skala1-5)

"Swietna wiedza i dobre przyktady"."Zwiezle, tredciwie, praktycznie"."Bardzo duzo przyktadéw; brak slajdéw, fajna
energia"."Trener praktyk z ogromnym zakresem wiedzy z zakresu zakupdw, duza liczba ¢wiczen"."Merytoryczny,
konkretny, rzeczowy"."Bardzo dobre szkolenie -&gt; poparte przyktadami z zycia, bogaty zasdb wiedzy".Poznaj
wszystkie opinie o szkoleniu zarzadzanie zakupami. Kliknij "Zarzadzanie zakupami - opinia o szkoleniu B&amp;O
NAVIGATOR".
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