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CATEGORY MANAGEMENT (Zarzadzanie Kategoria Produktow).
Szkolenie dla Category Managerow

05.03.2026-06.03.2026 - &nbsp;Warszawa
18.06.2026-19.06.2026 - &nbsp;Warszawa

O SZKOLENIU:

Szkolenie Category Management (Zarzgdzanie Kategorig Produktéw) dostarczy category managerom i specjalistom
odpowiedzialnym za zarzgdzanie kategorig kompleksowg wiedze i rozwinie umiejetnosci dotyczace tak szerokiego i
strategicznego obszaru jakim jest category management, jego rola i wptyw na rozwdj i wyniki finansowe firmy.

Przedstawione zostang praktyczne aspekty budowania i rozwoju kategorii, analizowania KPI's , podejmowania decyzji
na ich podstawie. Warsztatowy charakter szkolenia z category management podniesie umiejetnosci zarzadzania tym
obszarem. Pozwoli zwiekszy¢ kluczowe kompetencje Category Managera oraz okresli¢ jakie btedy w zarzadzaniu

kategorig sg najczesciej popetniane przez firmy.

CELE SZKOLENIA:

Celem szkolenia "Category Management (Zarzadzanie Kategoria Produktow)" jest zapoznanie i przygotowanie
uczestnikow do efektywnego opracowania i zarzgdzania procesem, jakim jest zarzadzanie kategorig. Szkolenie
uswiadomi uczestnikom zwiazek procesoéw category management-u ze strategia firmy.

Biorgc udziat w szkoleniu z category management-u:

Poznasz jakg role petni Category Management, sposoby budowania kategorii, ktéra maksymalizuje zyski i realizuje cele
firmy oraz narzedzia jakie Ci w tym pomoga.

Dowiesz sie, jakie sg kluczowe elementy i jak w praktyce wyglada proces category management.

Nauczysz sie, jak dobiera¢ asortyment, wybiera¢ dostawcéw, wyznaczaé cele sprzedazowe, analizowaé wyniki,
podnosi¢ zyskowno$¢ i budowac planogramy.

Zdobedziesz wiedze i umiejetnosci, ktore pozwolg Ci skutecznie dociera¢ do Klienta i realizowa¢ cele firmy,
maksymalizowaé zysk oraz ograniczy¢ ryzyko zwigzane z niepetnym wykorzystaniem potencjatu jaki niesie ze sobg
wiasciwy proces zarzgdzania kategoriami.

Grupa docelowa szkolenia z zarzadzania kategorig produktow:
Udziat w szkoleniu rekomendujemy:

Category Managerom / Kupcom, Specjalistom ds. zakupow.
Brand Managerom, Trade Marketing Managerom.

Key Account Managerom.

Dyrektorom Marketingu, Sprzedazy, Zakupow.

Zarzadom / Top Managerom.
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4 wygodne sposoby udziatu w szkoleniu z category management:
Wybierz najbardziej odpowiednig dla siebie lub twojego zespotu / firmy forme udziatu w szkoleniu dla Category

Managerow:

Udziat w szkoleniu otwartym. Rozwigzanie rekomendowane dla jednej osoby badz matej grupy 2 - 4/5 oséb. Terminy,
miejsca i cene znajdziesz z prawej strony.

Szkolenie zamkniete dla zespotu Twojej firmy. Rozwigzanie rekomendowane dla grup 4/5 do 12 oséb. Termin, miejsce
szkolenia sg uzgadnianie z klientem. Korzyscig jest to, ze szkolenie jest prowadzone wg. dedykowanego programu
uwzgledniajgce potrzeby szkoleniowe i specyfike funkcjonowania przedsiebiorstwa klienta.

Szkolenie "1 na 1". Przeznaczone indywidualnie dla 1 osoby. Termin, miejsce szkolenia sg uzgadnianie z klientem.
Program szkolenia jest dostosowywany do zgtoszonych potrzeb.

Szkolenie online. Dedykowane szkolenie online dla Twojej firmy / zespotu.

Jak przebiega szkolenie dla Category Manageréw?

Szkolenie odbywa sie w formie praktycznych warsztatéw rozwijajacych u uczestnikdw umiejetnosci zwigzane z category
management-em. Podczas warsztatow wykorzystywane sg narzedzia aktywizujgce takie jak m.in.: éwiczenia
indywidualne i zespotowe, praca w matych grupach, praca z zadaniami, rozwigzywanie studiéw przypadku, burza
mobzgow, dyskusja moderowane. Poszczegdlne moduty i bloki szkolenia sg podsumowywane przez trenera
prowadzacego mini-wyktady. Szkolenie moze by¢ prowadzone réwniez w jezyku angielskim.

Jak szkolenie z category management oceniajg jego uczestnicy?

Zapraszamy do zapoznania sie z opiniami i oceng szkolenia "Category Management (Zarzadzanie Kategorig
Produktéw)" zrealizowanego 28 i 29 listopada. Srednig ocen 5,00 na 5,00 mozliwych nasi Klienci uzasadniali m.in. tak:

"Dobry kontakt z Trenerka. Trenerka nawigzuje do obecnej sytuacji lub problemu uczestnika w czasie prowadzenia
zaje¢, aby faktycznie poméc w pracy. Pyta czego oczekujemy i mamy wplyw na sposob przeprowadzenia
szkolenia.""Bardzo przydatne szkolenie, wytgcznie praktyczne przykiady, nawigzywanie do aktualnej sytuacji zawodowej

uczestnikéw, dobra prezentacja, zadania typu &bdquo;burza mézgéw".

Poznaj catg informacje zwrotng ze szkolenia "Category management - szkolenie na 5". Wystarczy klikna¢.

PROGRAM SZKOLENIA:

1. ZARZADZANIE KATEGORIA

Definicja i rola zarzadzania kategorig

Kto jest zaangazowany w CatMan / struktura firmy
CatMan jako proces

Kluczowe pojecia

Profil Category Managera

B&O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa Sp. z o.o.
ul. Kopijnikéw 67C 03-274 Warszawa, tel. 22 877 38 43/44/47
email:-bok@bonavigator.pl www.bonavigator.pl

NIP:527-24-12-682 KRS:0000171497
Zarejestrowana w Sgdzie Rejonowym dla m.st Warszawy w Warszawie XlIl wydziat Gospodarczy KRS



ABY WZIAC UDZIAL W SZKOLENIU WYPELNIONE,
PODPISANE I OPIECZETOWANE ZGLOSZENIE
PRZESLIJ] SKANEM NA ADRES bok@bonavigator.pl

B&O NAVIGATOR

Firma Szkoleniowa

2. STRATEGIA KATEGORII

Czym jest strategia kategorii

Role kategorii, misje zakupowe

Analiza rynku: trendy konsumenckie, biznesowe, konkurencja

Analiza zasoboéw wewnetrznych (infrastruktura techniczna, operacyjna)

Analiza wynikéw sprzedazowych

3. SHOPPER | KONSUMENT

Kim sg nasi konsumenci a kim nasi shopperzy
Badanie potrzeb i trendow

Analiza koszyka

Misje zakupowe

Drzewo decyzyjne

Zachowanie przy pétce

4. ASORTYMENT

Analiza kategorii na podstawie danych odsprzedazowych
Udziat marek w strukturze

Analiza marzy, rentownosc¢ produktéw

Ranking SKUs

Dziury asortymentowe

Poréwnanie struktury sprzedazy z rynkiem

Rotacja / zapas

Struktura sprzedazy a format sklepu / kanat dystrybuc;ji
Optymalizacja asortymentu

5. PLANOGRAM

Czym jest planogram

Zasady budowania planogramow

Analiza danych do zbudowania idealnej potki
Planogram a zapas

Sasiedztwo kategorii

Oznaczenia

Strefa promoc;ji
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Dodatkowe ekspozycje

Budowanie wartosci kategorii

Rola marki wtasnej

Materiaty POS

Testy, co powie shopper, wyniki, analiza, korekta

6. STRATEGIE CENOWE

Postrzeganie ceny przez Klienta
Pozycjonowanie cenowe produktéw / kategorii
Wptyw ceny na rentownos¢ kategorii
Promocje cenowe, wrazliwo$¢ promocyjna
Regionalizm cen

Ceny w sklepie

7. KOMUNIKACJA

Komunikacja z Klientem
Wizerunek kategorii

Materiaty reklamowe, przekaz
Percepcja Shopper-a

8. KPI&rsquo;s

Wyznaczenie KPI&rsquo;s

Analiza wynikéw

Poréwnanie z danymi rynkowymi
Realizacja strategii, okresowe aktualizacje

Szkolenie "Category Management (Zarzadzanie Kategorig Produktéw) poprowadzi:

TRENER:

Hanna Adamiak

Trener praktyk biznesu. Manager marketingu z ponad 20-letnim doswiadczeniem zawodowym. Ekspert w zakresie
product managementu, category managementu, wprowadzania nowych produktéw na rynek, strategii dziatan
marketingowych i sprzedazowych.

Na poczatku kariery zawodowej (1998) zwigzana z JT| Polska i MarketShare. W latach 2001 - 2008 pracowata w
Hiestand Polska (aktualnie ARYZTA) poczatkowo jako Kierownik Dziatu Obstugi Klienta, nastepnie jako p.o. Dyrektora
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Marketingu i Channel Managera. Ostatecznie w latach 2006 - 2008 &nbsp;jako &nbsp;Dyrektor Marketingu odpowiadata
&nbsp;za przygotowanie i wdrozenie strategii marketingowej , rozwijanie i wdrazanie programoéw z zakresu Category
Management dla klientéw B2B, rozwdj portfolio produktow, kalkulacje cen, P&amp;L dziatan oraz budzet marketingowy.
&nbsp;

Z sukcesem prowadzita projekt wprowadzania na rynek polski Wild Bean Cafe wraz z BP Polska w zakresie kategorii
przekasek, wdrozyta programy promocyjno-sprzedazowe&nbsp; z klientami sieciowymi, ktére przyniosty wzrosty na
poziomie 40% sprzedazy .

Odpowiadata za catos¢ dziatan marketingowych&nbsp; dla sieci wtasnej Flerynka. Z powodzeniem wspétpracowata z
klientami w Europie, Azji i Oceani w zakresie rozwoju nowych produktéw, prezentacjach, szkoleniach. Aktywnie
uczestniczyta w projektach cross marketingowych w ramach zespotu miedzynarodowego.

W latach 2008 - 2010 Project Manager w JTI Polska odpowiadat za projekty zwigzane z wizerunkiem marki. Z sukcesem
zajmowata sie budowaniem dystrybucji i sprzedazy marek znajdujgcych sie w portfolio firmy.

Od 2010 do 2015 roku Business Project Manager i konsultant polskich przedsigbiorstw w zakresie przygotowania
biznesplanéw, strategii marketingowych i sprzedazowych, budowania kanatéw dystrybucji, wprowadzania nowych
produktéw na rynek (new product development), brandingu.

W latach 2015 - 2018 pracowata w Eurocash S.A. jako Senior Category Manager (2015-2016) zarzgdzajgcy kategoriami
dla Delikateséw Centrum, odpowiadata za prace podlegtego zespotu, analize rynku, zarzadzanie i negocjacje z
dostawcami. Na stanowisku Project Managera (2016-2018) zajmowata sie rozwojem nowego konceptu dla kategorii
sieci sklepow. Odpowiadata za stworzenie modelu biznesowego dla kategorii produktow swiezych w Delikatesach
Centrum (warto$¢ kategorii&nbsp; ok. 250 min), rozwéj nowych produktéw, P&amp;L projektu, &nbsp;negocjacje z
dostawcami.

W swojej karierze efektywnie tworzyta i wprowadzata strategie i plany marketingowe, rozwijata i wprowadzata produkty
na rynek, budowata kanaty sprzedazy, byta odpowiedzialna za wspotprace z miedzynarodowymi klientami sieciowymi.
Swoje szkolenia prowadzi réwniez w jezyku angielskim.

Absolwenta Warszawskiej Szkoty Biznesu (Zarzadzanie i Marketing) oraz Szkoty Trenerskiej grupy SET. Trener

wspotpracujgcy B&amp;O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa.
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