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MAGAZYN KONSYGNACYJNY (SKLAD KONSYGNACYJNY).
Zarzadzanie, zalety i wady

O SZKOLENIU:

Szkolenie "Magazyn konsygnacyjny (Sktad Konsygnacyjny). Zarzadzanie, zalety i wady" usystematyzuje wiedze kazdej
osoby, ktéra spotyka sie z zagadnieniami wspdtpracy z partnerem zagranicznym w zakresie eksportu lub importu w
oparciu o magazyn konsygnacyjny (sktad konsygnacyjny) oraz miejsce uznane Urzedu Celnego. W praktyce
najmniejsze zagrozenie, to bariera jezykowa cho¢ wiele aspektéw opiera sie o procedury celne i VAT-owskie.

W czasie szkolenia przedstawione zostang w przystepny sposdb podstawowe zagadnienia w organizacji procesu
zakupu (import) oraz sprzedazy (eksport) w zakresie przeptywéw przez magazyn konsygnacyjny. Pozwoli to
uczestnikom szkolenia zwiekszy¢ efektywno$¢ firmy poprzez analize rozwigzan zaréwno krajowych jak i zagranicznych.
Czas i zrozumienie réznic oraz wiasciwe szacowanie ryzyka to czesto "by¢ albo nie by¢" w dziataniach handlowych
(zakupy, sprzedaz). Celem szkolenia jest réwniez pokazanie jak najwlasciwiej wykorzysta¢ potencjat oraz mozliwosci i
dostepnos¢ alternatywnych rozwigzan w przyjeciu i wydaniach z/za granice. W szkoleniu réwniez zostang pokazane
zasady dokumentowania wspotpracy (kontrakty, zaméwienia, podsumowania itp.) aby optymalizowac¢ (czas, pienigdz)
ryzyko.

CELE SZKOLENIA:

Celem szkolenia "Magazyn konsygnacyjny (skfad konsygnacyjny). Zarzadzanie, zalety i wady" jest przekazanie

uczestnikom umiejetnosci:

prawidtowego identyfikowania pojec i elementéw zwigzanych ze wspétpracy z partnerem zagranicznym w oparciu o
magazyn konsygnacyjny,
przygotowywania i analizy informacji i dokumentacji dla wtasciwych urzedow,

obiektywnej oceny kontrahentéw w zakresie wdrozenia magazyndw konsygnacyjnych.

Korzysci dla uczestnikdw szkolenia "Magazyn konsygnacyjny (sktad konsygnacyjny). Zarzadzanie, zalety i wady":
Szkolenie ma caty czas forme interaktywnego treningu z case study i zadaniami logicznymi ktére pozwalajg pokazaé
przedstawiane zagadnienia. Nacisk ktadziony jest na witasng motywacje i postawe uczestnikow szkolenia oraz
umiejetnos¢ komunikacji dostosowanej do partnera zewnetrznego. Skutecznosé we wspotpracy w zakresie eksportu i
importu to che¢ zrealizowania celdw wiasnych z partnerskim podejsciem do kontrahentow.

PROGRAM SZKOLENIA:

1. WPROWADZENIE - JAK ZORGANIZOWAC FIRMIE IMPORT / EKSPORT I NIE TRACIC?

Kiedy w firmie powinnismy podja¢ decyzje o wspodipracy w zakresie importu i eksportu - jak to profesjonalnie

7nrgnni7nw2r’*?
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Import / Eksport a dziatania w kraju - spdjno$¢ dziatan podstawg sukcesu organizacji

Prestiz czy pieniadz? Inwestycja w rozwdj przedsiebiorstwa a strategie krétko i Srednioterminowe

2. ZASADY WYZNACZANIA CELOW WE WSPOLPRACY Z PARTNEREM ZAGRANICZNYM EKSPORT / IMPORT

Cele w ujeciu ilosciowym

Cele w ujeciu jakosciowym

3. STRATEGIA DYSTRYBUCJI (EKSPORT) | ZAKUPOW (IMPORT) NA RYNKACH ZAGRANICZNYCH

Identyfikacja i wybor dystrybutora / dostawcy na rynku zagranicznym
Ustalenie zakresu dziatan dla dystrybutora / dostawcy
Wybdér strategii dystrybucji /dostaw

4. MAGAZYN KONSYGNACYJNY JAKO OPTYMALIZACJA KOSZTOW | RYZYKA

Magazyn konsygnacyjny a magazyn "zwykiy"

Magazyn konsygnacyjny wg. ustawy o VAT w Swietle art. 2 pkt 27c

Zasady zachowania wtasnosci towarow w magazynie konsygnacyjnym

Ryzyko i koszt magazynu konsygnacyjnego

Obowigzek podatkowy u nabywcy towaru a in/out dla magazynu konsygnacyjnego
Wewnatrzwspdlnotowe nabycie towarow (WNT) a rozliczenie dostawy w magazynie konsygnacyjnym
Zasady i wymogi dla ewidencji towaréw wprowadzanych do magazynu konsygnacyjnego

Dlaczego prowadzenie magazynu konsygnacyjnego jest korzystne?

Obowigzek podatkowy w procedurze magazynu konsygnacyjnego - zasady i wyjatki

5. ASPEKTY DOKUMENTACYJNE | FINANSOWE W EKSPORCIE / IMPORCIE

Sposoby realizacji transakcji finansowych - waluta, formy itp.
Umowy i porozumienia we wspotpracy z partnerem zagranicznym (przeptywy finansowe, ograniczenia, licencje itp.)

Wspotpraca z podmiotami finansowymi i ubezpieczeniowymi (KUKE, banki)

6. ORGANIZACJA DOSTAW W LOGISTYCE ZAGRANICZNEJ FRACHT, UBEZPIECZENIE, ODPOWIEDZIALNOSC

Miedzynarodowy system dziatan w oparciu o INCOTERMS 2010
Optymalizacja dziatah w transporcie migdzynarodowym

O$ czasowa we wspdtpracy z partnerem zagranicznym

Rézne formy transportu

Niezbedny czas na dokumenty certyfikujgce
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Odprawa celnaiicto

7. CZEGO W IMPORCIE | EKSPORCIE ROBIC NIE WOLNO!

TRENER:
Krzysztof Wiak

Trener - Praktyk. Ekspert w zakresie zarzadzania logistyka, dystrybucja, zarzadzania projektami, customer service i
eksportem. Menedzer wyzszego szczebla z ponad 20 letnim doswiadczeniem zawodowym. Specjalizuje sie rowniez w
wykorzystaniu narzedzi project managementu, lean managementu do optymalizacji i zwiekszania efektywnosci dziatan
managerskich i biznesowych.

Kariere zawodowag rozpoczynat w 1989 roku od stanowiska koordynatora biura handlowego w polsko - szwedzkiej firmie
dystrybucyjnej dziatajacej na rynku FMCG. W latach 1992 - 2006 zwigzany zawodowo z ZT "Kruszwica" S.A. (czes¢
koncernu Bunge) zajmowat stanowiska kierownicze zwigzane z marketingiem i sprzedaza. Od 2000 roku Kierownik
dziatu obstugi klienta zarzadzat logistyka dystrybucji i logistyka magazynowa (wolumen 50 tys. palet), odpowiadata za
catos¢ zagadnien wspotpracy z operatorami logistycznymi, wdrazanie systemu komunikacji wewnetrznej i inne.

W latach 2007 - 2009 petnit funkcje Kierownika ds. Logistyki w OKT Polska , a nastepnie Dyrektora ds. Rozwoju w firmie
EUROPAL. W OKT bylo to min. kompleksowa zarzadzanie magazynem wysokiego skladowania z procesami

magazynowania, kompletaciji i dystrybucji. W Europalu zajmowat sie gospodarkg paletowa w oparciu o sie¢ franczyzowa

Od 2009 roku zwigzany Laboratoriami Natury Sp. z 0.0 liderze produkcji suplementéw (obecnie czes¢ koncernu
Maabarot) diety. Na poczatku jako Manager Klienta Kontraktowego a nastepnie Export Manager. Realizowat projekty
zwigzane z kontraktacjg ztozong (produkcja i logistyka kontraktowa) a nastepnie projektami eksportowymi Litwa,
Czechy, Stowacja Wegry. Obecnie zarzadzajac spétkami zaleznymi Laboratoria Natury na terenie Czech, Stowac;ji i
Wegier odpowiada za kompleksowe zarzadzeniami tymi spotkami w zakresie rozwoju sprzedazy i dystrybucji, logistyki,
optymalizacji kosztow.

Projekty realizowane przez niego przynosity i przynoszg znaczace efekty w pozyskaniu nowych klientéw i
oszczednosciach zwigzanych z optymalizacjg procesu obstugi klienta i supply chain.

Absolwent Akademii Techniczno- Rolniczo w Bydgoszczy. Ukonczyt studia podyplomowe "Zarzadzanie Logistyczne" w
Wyzszej Szkole Logistyki w Poznaniu oraz studia podyplomowe "Marketing Zywnosci" wAkademii Ekonomicznej w
Poznaniu. Trener wspétpracujacy B&amp;O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa.
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