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Al W ZAKUPACH
26.11.2026-27.11.2026 - &nbsp;Warszawa

O SZKOLENIU:

Szkolenie Al w Zakupach zostato zaprojektowane z myslg o praktykach zakupowych. Koncentruje sie na konkretnych
zastosowaniach w codziennej pracy dziatu zakupdéw - bez technologicznego zargonu i bez koniecznosci posiadania
wiedzy programistyczne;.

Uczestnicy uczg sie:

gdzie Al realnie zwieksza warto$¢ w zakupach,

jak wykorzystywac jg jako narzedzie wspierajgce decyzje,
jak pracowac z Al bezpiecznie i odpowiedzialnie,

jak integrowac jg z istniejacymi procesami zakupowymi.

Efektem szkolenia jest wzrost efektywnosci operacyjnej, lepsza jakos¢ analiz oraz lepsze przygotowanie do decyzji
zakupowych.

Sztuczna inteligencja przestaje by¢ ciekawostkg technologiczna, a staje sie realnym narzedziem zwiekszajgcym
efektywnos¢ funkcji zakupowej. Odpowiednio wykorzystana wspiera analize danych, przygotowanie negocjacji,
zarzadzanie dostawcami oraz optymalizacje proceséw zakupowych.

Komu polecamy szkolenie Al w Zakupach

Szkolenie ?Al w Zakupach? skierowane jest do:

specjalistow ds. zakupdw (operacyjnych i strategicznych),
kupcéw / buyerdw i category managerow,

managerow i dyrektoréow dziatéw zakupdw,

osbb odpowiedzialnych za zarzgdzanie dostawcami,

0s6b wspotpracujacych z dziatem zakupdw (np. supply chain, controlling, finanse).

Program jest odpowiedni zaréwno dla zespotdw rozpoczynajacych prace z Al, jak i dla organizacji, ktére chca
uporzadkowac i sformalizowac jej wykorzystanie w procesach zakupowych.
Szkolenie Al w Zakupach - oczekiwane rezultaty biznesowe

Po szkoleniu uczestnicy:

oszczedzajg czas w analizie danych i ofert,

podnosza jakos¢ argumentaciji negocjacyjne;,

zwiekszajg przejrzysto$¢ procesu zakupowego,

lepiej zarzadzajg relacjami z dostawcami,

podejmujg decyzje w oparciu o dane i ustrukturyzowang analize.
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CELE SZKOLENIA:

Celem szkolenia Al w Zakupach jest przygotowanie uczestnikow do swiadomego, bezpiecznego i efektywnego
wykorzystania sztucznej inteligencji w procesach zakupowych, w sposéb zwiekszajacy wartos¢ biznesowg funkcji
zakupow.

Szkolenie Al w Zakupach - cele biznesowe

Szkolenie wspiera organizacje w:

zwiekszeniu efektywnosci operacyjnej dziatu zakupow,
skréceniu czasu analizy ofert i przygotowania rekomendacii,
podniesieniu jakosci decyzji zakupowych,

poprawie przygotowania do negocjacji,

zwiekszeniu transparentnosci procesu zakupowego,

ograniczeniu ryzyk w relacjach z dostawcami.

Szkolenie Al w Zakupach - cele kompetencyjne

Po szkoleniu uczestnik:

1. Rozumie mozliwosci i ograniczenia Al w zakupach&nbsp;&ndash; potrafi zidentyfikowaé¢ obszary, w ktérych Al realnie
wspiera proces zakupowy.

2. Wykorzystuje Al w analizie danych zakupowych i ofert -&nbsp;potrafi przygotowaé poréwnania, podsumowania i
rekomendacje decyzyjne.

3. Stosuje Al w przygotowaniu do negocjacji&nbsp;&ndash; buduje scenariusze rozmow i argumentacje kosztowg oraz
wartosciowa.

4. Wspiera zarzadzanie dostawcami przy uzyciu Al -&nbsp;analizuje KPI dostawcoéw, identyfikuje ryzyka i przygotowuje
plany dziatan naprawczych.

5. Usprawnia proces zakupowy z wykorzystaniem Al&nbsp;&ndash; identyfikuje waskie gardta procesowe i wspiera
raportowanie zakupowe.

6 Tworzy skuteczne zapytania do Al (prompty)&nbsp;&ndash; definiuje kontekst, cel i oczekiwany rezultat analizy.

7. Stosuje zasady bezpieczenstwa i poufnosci&nbsp;&ndash; rozumie ryzyka zwigzane z przetwarzaniem danych
wrazliwych.

Metoda prowadzenia szkolenia

Szkolenie &ldquo;Al w Zakupach&rdquo; ma charakter warsztatowy i praktyczny. Kazdy modut taczy uporzgdkowang
wiedze merytoryczng z ¢wiczeniami opartymi na realnych sytuacjach zakupowych.

W trakcie szkolenia uczestnicy:

pracujg na przyktadach typowych proceséw zakupowych,
analizujg dane i oferty z wykorzystaniem Al,

tworzg zapytania i scenariusze negocjacyjne,

testujg rézne sposoby formutowania polecen (promptow),

uczg sie ocenia¢ wiarygodnos¢ i uzytecznosc¢ wynikéw generowanych przez Al.
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W wersji zamknietej szkolenie moze byc¢ oparte na rzeczywistych procesach i dokumentach organizacji (z zachowaniem

zasad bezpieczenstwa informacji). W formule 1:1 mozliwa jest praca na biezacych zadaniach uczestnika.

PROGRAM SZKOLENIA:

1. ROLA Al W NOWOCZESNEJ FUNKCJI ZAKUPOWEJ

Czym jest i czym nie jest Al w kontekscie zakupdw
Trendy technologiczne wptywajace na procurement
Obszary zakupow o najwiekszym potencjale automatyzacji i wsparcia

Granice odpowiedzialnosci &ndash; decyzja zawsze pozostaje po stronie zakupowca

2. Al JAKO ASYSTENT KUPCA W PRACY OPERACYJNEJ

Analiza zapotrzebowan zakupowych
Tworzenie i optymalizacja zapytan ofertowych (RFQ/RFP)
Porzadkowanie i podsumowywanie informacji od dostawcow

Przygotowanie rekomendacji zakupowych

3. Al W ANALIZIE KOSZTOW | OCENIE OFERT

Wsparcie w analizie Total Cost of Ownership (TCO)
Poréwnanie ofert pod katem ceny, warunkéw i ryzyk
Identyfikacja elementéw kosztotworczych

Analiza oszczednosci: cost reduction vs. cost avoidance

4. Al&nbsp;W PRZYGOTOWANIU | PROWADZENIU NEGOCJACJI ZAKUPOWYCH

Budowanie scenariuszy negocjacyjnych
Analiza pozycji negocjacyjnej i BATNA
Tworzenie argumentacji wartosciowej i kosztowej

Symulacje rozmoéw z dostawca
5. Al W ZARZADZANIU DOSTAWCAMI (SUPPLIER MANAGEMENT)
Analiza KPI dostawcéw (terminowos¢, jakos¢, zgodnosé)

Przygotowanie ocen okresowych dostawcéw

Identyfikacja ryzyk w relacji z dostawcag
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Wsparcie w planach dziatah naprawczych (Corrective Action Plan)

Wstep do segmentacji dostawcow (np. strategiczni vs. operacyjni)

6. Al W ZARZADZANIU PROCESEM ZAKUPOWYM

Mapowanie procesu zakupowego (od zapotrzebowania do rozliczenia)
Identyfikacja waskich gardet procesowych

Wsparcie w analizie danych spendowych (Spend Analysis)
Automatyzacja raportowania zakupowego

Przygotowanie materiatéw decyzyjnych dla zarzadu

7. TWORZENIE SKUTECZNYCH ZAPYTAN DO Al (PROMPT ENGINEERING DLA ZAKUPOW)

Jak definiowa¢ kontekst biznesowy
Jak precyzyjnie okresla¢ cel i zakres analizy
Typowe btedy w komunikacji z Al

Budowa wiasnych szablonéw zapytah zakupowych

8. BEZPIECZENSTWO, POUFNOSC | COMPLIANCE

Praca z danymi poufnymi i wrazliwymi
Odpowiedzialne wykorzystanie Al w zakupach
Ryzyka reputacyjne i prawne

Rekomendacje organizacyjne dotyczace wdrozenia Al w dziale zakupéw

TRENER:

Mauricio Vargas Tapias

Trener - Praktyk. Menedzer wyzszego szczebla z ponad 25-lethim doswiadczeniem. Znawca problematyki zarzadzania
strategicznego, operacyjnego firmami na rynku B2B, negocjacji (handlowych i zakupowych). Od 2022 roku zajmuje sie
problematykg zastosowan Al (Sztucznej Inteligencji) w procesach biznesowych.

W 2000 roku Dyrektor Handlowy w Kente Polska. Do jego zadan nalezato m.in.: wspoéttworzenie strategii handlowej i
marketingowej, zarzadzanie i szkolenie sit sprzedazy, zarzadzanie portfelem klientow kluczowych, negocjacje i
wspotpraca z sieciami handlowymi.

W latach 2003 - 2006 Dyrektor Sprzedazy w PPG Industries Poland, gdzie odpowiadat za wspottworzenie polityki i
strategii handlowej firmy, zarzadzanie zespotem handlowym (ASM i KAM), wspotprace z dystrybutorami produktow
PPG, zarzadzanie relacjami z importerami i producentami z branzy samochodowej w Polsce (Ford, Toyota, Fiat,
Citroen, GM-Opel), prowadzenia negocjacji w sieciami ASO, wdrazanie innowacyjnych rozwigzan handlowych,

technologicznych i produktowych na rynku krajowym.

B&O NAVIGATOR Firma Szkoleniowa Sp. z o.o.
ul. Kopijnikéw 67C 03-274 Warszawa, tel. 22 877 38 43/44/47
email:-bok@bonavigator.pl www.bonavigator.pl

NIP:527-24-12-682 KRS:0000171497
Zarejestrowana w Sgdzie Rejonowym dla m.st Warszawy w Warszawie XlIl wydziat Gospodarczy KRS



ABY WZIAC UDZIAt W SZKOLENIU WYPELNIONE, :
PODPISANE I OPIECZETOWANE ZGLOSZENIE 000,
PRZESLIJ SKANEM NA ADRES bok@bonavigator.pl BAONAVIGATOR

Firma Szkoleniowa

Od potowy 2006 do 2010 roku Dyrektor Generalny i Cztonek Zarzgdu Grupo de Empresas Temper odpowiadat za
uruchomienie firmy w Polsce i kompleksowe zarzgdzanie jej dziatalnoscig, ze szczegdlnym uwzglednieniem kreowania
wizerunku firmy, wprowadzenia nowych produktéw na rynek, negocjacje z klientami kluczowymi grupami zakupowymi,
zarzadzanie kosztami.

W latach 2012 - 2015 Dyrektor Europejskiego Konsorcjum Krajowych Grup Dystrybucyjnych z branzy elektrotechnicznej
0 nazwie Global Electric Wholesaler Association &ndash; GEWA z siedzibg w Barcelonie (Hiszpania) i dziatajgce w
wielu krajach naszego kontynentu. Jest odpowiedzialny za budowe i wdrozenie kompleksowej strategii Konsorcjum jak
réwniez za negocjacje umoéw globalnych z kluczowymi dostawcami tej branzy.

Nastepnie zwigzany z firmami LUG LIGHT FACTORY (Senior Business Development Manager - EU Distribution &amp;
Wholesale), NEONICA POLSKA Sp. z. o 0. (Commercial Director), Ledholo (CSO).

Od roku 2010 doradca i konsultant firm z rynku B2B. Specjalizuje sie w strategiach handlowych i marketingowych,
doradztwie i wsparciu negocjacyjnym, rozwoju kompetencji sit sprzedazy. Trener wspoipracujgcy B&amp;O
NAVIGATOR.

Absolwent Politechniki toédzkiej (Wydziat Organizacji Zarzadzania), Politechniki Warszawskiej - Executive MBA.
Ukonczyt studia doktoranckie w Instytucie Organizacji i Zarzadzania w Przemysle "Orgmasz". Swoje szkolenia prowadzi

réwniez w jezyku angielskim i hiszpanskim.
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